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АНКЕТА ПРЕТЕНДЕНТА НА СОТРУДНИЧЕСТВО:
МОСКОВСКАЯ МЕБЕЛЬНАЯ ФАБРИКА «ФОРЕМА»
	


в городе:
Если Вы заинтересованы в открытии салона в нескольких городах, просим Вас предоставить отдельную заявку на каждый город. В одной заявке может быть указан только один город.

	1. Общие сведения.

	Название компании: 


	

	Контактное лицо   (Ф.И.О.):
	

	Контактная информация тел., факс, мобильный телефон

                               
	

	Адрес сайта, e-mail:
	
	

	Дата подачи заявки:
	


	2. Сведения о компании.

	В каком году основана Ваша компания
	

	Основной бизнес компании
	

	Ф.И.О. генерального директора компании
	

	Фактический адрес компании
(Почтовый адрес)
	Индекс:
	
	Обл.:
	

	
	Город:
	
	ул.:
	

	Укажите количество сотрудников компании (чел)
	

	Укажите наличие в штате компании квалифицированных сборщиков.
	


	3. Участие Вашей компании в мебельном бизнесе.

	Занималась/занимается ли Компания продажами кухонной мебели под заказ по образцам? 
	ДА
	НЕТ


	
	 FORMCHECKBOX 

	 FORMCHECKBOX 


	Дилером каких мебельных фабрик, производящих кухни является Ваша компания и как долго продолжается Ваше сотрудничество? Если нет, но при этом ее деятельность связана с мебелью, см. следующий пункт 
	

	Если Ваша компания не занимается продажами кухонной мебели, но занимается продажей  другой мебели, то укажите какой мебели и каких производителей.

	

	Укажите кол-во кухонь каждой фабрики, проданных Вашей компанией за последние 4 месяцев.
	Фабрика
	
	
	
	
	
	

	
	Кол-во
	
	
	
	
	
	

	
	Кол-во
	
	
	
	
	
	

	
	Кол-во
	
	
	
	
	
	

	
	Кол-во
	
	
	
	
	
	

	Укажите имеющиеся торговые площади, расположение, вид собственности
	


	4. Укажите точный адрес и опишите торговые площади, где Вы хотите открыть дилерский салон по продаже кухонь фабрики «Форема»?

	Описание торговых площадей. Площадь, выделяемая под наши кухни и адрес расположения:
	

	Какой вид сотрудничества Вам наиболее интересен?
	

	Предполагаемое количество образцов: 
	

	Сколько продавцов-консультантов будут работать с нашими кухнями?
	

	Приведите краткую характеристику района города, в котором Вы планируете открыть торговую точку.
	

	Укажите, каким образом Вы планируете доставлять мебель от фабрики до Вашего города  (самовывоз, отправка через транспортную компанию и т.д.)
	


Так же необходимо приложить фотографии торгового зала и фасада здания, а также предполагаемую схему размещения образцов и выслать на почту Matusha2008@mail.ru
	5.  Как вы узнали о фабрике «Форема»?

	Укажите источник информации о нас (СМИ, наружная реклама, интернет, буклеты, отзывы знакомых)
	


Надеемся на плодотворное и  взаимовыгодное сотрудничество!
С уважением,
Директор по развитию
ЗАО «Форема-Кухни»

8- (495) - 992-46-14 
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